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«En nueve meses, pudimos demostrar a la 

empresa que estábamos alcanzando a las 

personas adecuadas, consiguiendo un mayor 

número de posibles clientes y manteniendo 

un coste por posible contacto razonable en 

LinkedIn.»
«El impulso que estamos consiguiendo en 

LinkedIn nos sitúa muy bien de cara al año 

que viene, mientras nos preparamos para ir 

más allá de Alemania, Austria, Suiza y 

empezar a utilizar LinkedIn como canal de 

marketing a nivel internacional.»
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