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Eaton logro
modernizar su

oroceso de ventas y :

cerrar nuevos

Ubicacion: Ciudad de México, México | NUmero de empleados: 48.000 | Sector: Manufactura eléctrica/electrénica

Q

Desafio

* Generar mds leads en sectores
estratégicos para el negocio

Mejorar la actualizacion de la
base de datos de clientes y
clientes potenciales.

Negocios gracias a

Sales Navigator.

B

Solucidon

Con los filtros avanzados de
busquedas y la informacion de Sales
Navigator, el equipo de ventas ha
podido involucrarse con responsables
de las decisiones estratégicos,
creando nuevas oportunidades de
negocio.

El uso de la plataforma como fuente
de informacioén actualizada ofrecid
grandes ganancias tanto en la
captacion, como en la precision de la
informacion en los sistemas internos de
acompafamiento de ventas.

Y

Resultados

400%

de retorno de la inversion.

60

oportunidades potenciales,
aproximadamente, generadas en
un periodo de 12 meses.

«La herramienta Sales Navigator es muy dindmica y amigable para lograr interactuar con organizaciones y clientes
claves en los distintos segmentos de negocios en los que estamos inmersos.»

Ernesto Salcedo | Marketing Manager

Visita Inkd.in/ventas para obtener mds informacion sobreSales Navigator
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https://business.linkedin.com/sales-solutions
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