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Credo che il nostro successo su LinkedIn sia dovuto al fatto che 

utilizziamo la piattaforma nel modo giusto. Il nostro pubblico target va su 

LinkedIn per trovare informazioni utili per il proprio lavoro. In questa 

prospettiva, risponde positivamente quando offriamo contenuti di valore, 

informativi e molto attinenti alle proprie esigenze. Ora il nostro costo per 

lead su LinkedIn è l’85% più basso rispetto ai benchmark di settore.
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