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Resultados Desafios Solucdo Resultados

eXpreSSWOS em * Ganhar escala em prospecc¢do; e Os filtros avancados do Sales o
reducéo do C].C]O de « Melhorar a taxa de conversdo Navigator tornaram o processo de 5 O /O

identificacdo de lead
de oportunidades de vendas; identiicacao de leads e

. . De reducdo no ciclo de vendas.
mapeamento de decisores muito

ven d Aas e aum ento » Reduzir o ciclo de vendas. mais rapido e assertivo, permitindo
ampliar a escala de prospecgdo; 2 2 5 O/O
dO tOXO de * O uso de mensagens personalizadas De aumento na taxa de converséo
~ de InMail para contato com os de oportunidades.
conversao g ra COS ao prospects eliminou barreiras e
. proporcionou contato direto com os
SO]eS N AVvi C]tOF. decisores, reduzindo o esforco para o
P

agendamento de reunides.

“Com a solucdo do LinkedIn Sales Navigator, o time de Geragcdo de Demanda da Senior Mega pode rastrear
atualizagdes, mengdes, informagdes e noticias das contas key-account, além de encontrar de forma mais facil os
stakeholders, o que possibilita uma redugdo significativa em nosso ciclo de vendas."

Raphael Gimenes | Coordenador de Geracéo de Demanda e Mercado & Inside Sales

Visite Inkd.in/vendasbr para conhecer mais sobre o Sales Navigator Linked m SALES NAVIGATOR
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