
Bred målgruppsinriktning 

Lead-genereringsvolym

Besök marketing.linkedin.com för att komma igång med LinkedIn Marketing 
Solutions.

Mål

• Kortsiktigt generera leads av hög kvalitet för att fylla 
försäljningskanalerna samtidigt som de underhåller framtida 
potentiella kunder långsiktigt

Huvudkontor: Paris, Frankrike | Antal anställda: 51–200 | Bransch: Programvara för datorer

Balansera kort- och långsiktig lead-generering på LinkedIn 

Lösning   

En tvådelad metod: 
• För att skapa efterfrågan i framtiden underhåller de en bred målgrupp 

med premiuminnehåll som e-böcker och infografik. Detta genererar en 
stor volym kalla leads som underhålls långsiktigt. 

• För att fånga aktuell efterfrågan använder de förvärvsmeddelanden med 
inriktning på erfarna beslutsfattare med hög avsikt. Eftersom detta är en 
mer inriktad aktivitet brukar Lead Gen-formulär få dubbelt så hög 
fullföljningsfrekvens jämfört med kalla leads. 

LinkedIn är den enda förvärvskanalen där vi kan vara säkra på att 
vi inriktar oss på rätt företag och beslutsfattare.""

Olivier Gallet Raffaelly
Paid Acquisition Team Leader, Expensya
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