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M3l
EE— Il  Linkedin ér den enda férvérvskanalen ddr vi kan vara sékra pd att
»  Kortsiktigt generera leads av hog kvdlitet for att fylla vi inriktar oss pa ratt féretag och beslutsfattare.

forsaljningskanalerna samtidigt som de underhdller framtida

potentiella kunder l&ngsiktigt
L&sning

Olivier Gallet Raffaelly
Paid Acquisition Team Leader, Expensya

En tvddelad metod:
*  Foratt skapa efterfrdgan i framtiden underhdller de en bred malgrupp Bred mdlgruppsinriktning Smal mélgruppsinriktning

med premiuminnehdll som e-bécker och infografik. Detta genererar en 4X 2X
stor volym kalla leads som underhdlls l&ngsiktigt.

*  Foratt fdnga aktuell efterfrégan anvander de férvarvsmeddelanden med Lead-genereringsvolym Lead-genereringseffektivitet

inriktning p& erfarna beslutsfattare med hég avsikt. Eftersom detta éren
mer inriktad aktivitet brukar Lead Gen-formular & dubbelt sé hog

fullfeljningsfrekvens jamiért med kalla leads.

Besok marketing.linkedin.com fér att komma igdng med LinkedIn Marketing Linkedm Marketing Solutions
Solutions.
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