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Utmam’ng » Skapa en pipeline genom exakt malinriktning p& potentiella kdpare (verksamheter inom e-handel) genom valdigt anpassade kampanjer med direkt resultat

»  Sd&langsiktig efterfrdgan genom retargeting och vérdande av varma maélgrupper med innehdll for att skapa kdnnedom om varumarket och produkten

Lf)Sﬂiﬂg * Integrerade Kampanjhantering med Hightouch.io, en dataaktiverade plattform, och Dreamdata, en plattform f6r harledning av avkastning, och deras egna datalager
*  Spdrade fler &n 20 signaler for kdpavsikt och aktiverade automatiskt en marknadsféringskampanj med valdigt anpassade meddelanden levererade som konversationsannonser
* Serverade varumdérkesmeddelanden, innehdll f6r produktmedvetenhet och berattelser fréin kunder for att varda malgrupper i 6vre delen av tratten

«  Overvakade kontopenetrering och aktivitetsfrekvens fér att utvéirdera nér potentiella kunder &r reda att réra sig nedét i tratten

Resultat /x avkastning, 80 % dppningsfrekvens for konversationsannonser, 60 % inskickningsfrekvens for Lead Gen-formular

99 Genom att kombinera vara egna data med LinkedIns via partnerintegrationer
kunde vi 6vervaka flera signaler for kdpavsikt och lansera valdigt anpassade
kampanijer till ratt mélgrupper vid exakt ratt tid. Tack vare det kunde vi skapa
en pipeline for férsaljning vard sju gdnger var marknadsféringskostnad 2021.”

Maxime Sutra

Chef for tillvaxtsmarknadsforing och generering av efterfrédgan
Gorgias
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