Skapar vinst genom att balansera varumarke och eftertfradgan pd LinkedIn

STUDYTUBE

En heltackande marknadsféringsstrategi ar
vasentlig f6r att driva en héllbar féretagstillvéxt.
lnom B2B ar mé&nga kdpare inte redo att géra ett
kop pd en g&ng. Ungefar 25 % av var budget gér
till varumarkesbyggnad som en investering i en
pipeline fér framtiden, medan 75 % anvands till
att generera aktivering av efterfrdgan. Eftersom
den 6vre delen av tratten matar den nedre delen
oroar vi oss inte for att véra pipelines torkar ut. Att
hélla den har balansen ar nyckeln till vér

marknadsféringsframgéng pé LinkedIn."

Casper Leijen
Ansvarig for tillvaxt, Studytube
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Besok marketing.linkedin.com for att komma ig@ng med Linkedln Marketing Solutions.

Huvudkontor: Amsterdam, Nederlénderna | Antal anstéllda: 201-500 | Bransch: Programvaruutveckling

Att skapa en konsekvent hég volym med kvalitets-leads frén en valdefinierad mélgrupp
Att optimera marknadsféringsmetoden efter att lead-genereringsresultaten hade

nétt toppen och stagnerat

|dentifierade oanvéanda malgrupper och engagerade fler medlemmar i inképsgruppen
Forfinade sin heltdckande strategi med hdgre investering i den 6vre delen av tratten

Implementerade en metod med flera annonsformat och la till textannonser i den évre delen av

tratten for att f& optimal annonsfrekvens samtidigt som kostnaderna kontrolleras

Roterade 6 annonsvarianter per annons for att férebygga utmattning, vinna fler auktioner och

vinna en stérre del av visningar
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