now Ttomizness  Varknadsforing till professionella saljare till

SALES THINKING

86 % lagre kostnad per lead

Huvudkontor: Alicante, Spanien | Antal anstéllda: 11-50 | Bransch: Leverantdr av e-lérande

M3 *  For att skapa kvalitetsleads for sina utbildningsprogram inom férsdljning
som ett relativt ungt féretag etablerat 2020

* Foratt engagera och varda en specifik mélgrupp av erfarna

professionella forsaljare som vill utéka sin kompetens.

Lésm'ng * Definierade sin mélgrupp pd mdénga satt med filtren yrkestitel,
kompetenser, antal &rs erfarenhet, LinkedIn-grupper, egenskaper (6ppen

for utbildning) och mer f6r att hitta den bdést presterande malgruppen

* Publicerade en varumarkesvideo i den évre delen av tratten f6r att skapa

kannedom

* Erbjod kostnadsfria utbildningssessioner i den nedre delen av tratten med

Lead Gen-formulér for att fdnga kvalitetsleads

Resultat o
— 86 /O lagre kostnad per lead

o
1,75 gO nger hogre fullfeliningsfrekvens for Lead Gen-formular

o
3 g an g er hogre klickfrekvens jamfort med riktmdarken

Besok marketing.linkedin.com for att komma igéng med LinkedIn Marketing Solutions.

"Vi annonserar pd LinkedIn av den enkla anledningen att vara kunder
anvdnder LinkedIn. Vi anvdnder LinkedIns férstapartsdata och
funktioner fér malgruppsinriktning for exakt och effektiv inriktning

pd& dessa yrkespersoner."

Alfonso Bastida
Medgrundare och férséljningsmentor
NowloBizness

"Det dr viktigt att tdnka strategiskt om férsdljning och marknadsféring
som en del: vad hénder efter lead-generering? Vi ser till att alla potentiella
kunder far samma konsekventa varumdarkesupplevelse — fran néar de ser
vara annonser till ndr de pratar med en konsult och registrerar sig for vara
program."

Christian Helmut
Medgrundare och férsdljningsmentor
NowloBizness
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