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Mal

e  Bidra till att utdka verksamheten globalt genom att generera

leads av hog kvalitet och potential

Metod

*  Enalways-on och heltdckande metod péd Linkedln som anvander
data frén forsta part f6r exakt implementering av en
personabaserad inriktningsstrateqi

* Innehdll for varje steg i kundresan, frdn kéinnedom och intresse till
konvertering, som tillhandahdlls via olika annonsformat

*  Retargeting mot mdalgrupper baserat p& engagemangsniva for
att ta hand om potentiella kunder med hégre potential mot en

eventuell konvertering

Besok marketing.linkedin.com f6r att komma igéng med LinkedIn Marketing Solutions.

éd

» Talon.One skapar eftektivare lead-generering pd LinkedIn

Att anvénda en heltdckande metod pé LinkedIn har haft en stor betydelse for
vara resultat. Det hjdlpte oss nd en konverteringsfrekvens f6r ny mdlinriktning
pd 20-7% — vilket betyder att 1 av 5 potentiella kunder som vi vardade
genom ny mdlinriktning till sist blev en lead. Dessutom @r den genomsnittliga
kostnaden per konvertering relativt 1dg. 2?2

Katarina Slemenik | Marknadsféringschef, Talon.One
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konverteringsfrekvens frén retargeting
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Linked [[i} Marketing Solutions
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