
概要 背景

营销目标

精准定位人群和细分行业：横跨人力，财

务，销售，市场等业务人群和 IT 技术人群，

并深入细分行业

向不同的目标人群展示 Oracle ADW 业务数

据平台上不同的业务场景和业务成效

挖掘销售机会，持续培育潜在的目标客户

2018年，凭借机器学习、AI 以及多年来积累的强大数据库创新能力，甲骨文打造

出全球首款也是目前唯一一款自治数据库——Oracle ADW 业务数据平台。Oracle 

ADW 全面面向人力资源、市场、销售等业务人群，向IT及业务人群深谈数据洞察

助力关键业务决策，以及企业数字化转型。

甲骨文亟需在中国市场为 ADW 业务数据平台创造影响力，实现持续的业务增长。

因此，甲骨文围绕业务决策者的体验完整布局各个数字化营销渠道，并着重覆盖

能高效带来转化的触点。

甲骨文选择 LinkedIn 作为核心广告投放平台是因为 LinkedIn 具备以下三大优势：
营销策略

组合使用领英营销解决方案产品全方位覆盖

目标群体

根据从广告曝光到销售跟进的闭环数据持续

优化投放策略及内容创意

连续性的内容投放巩固产品认知度和市场影

响力

使用产品

企业推广内容、推广 InMail

销售线索表格

Insight Tag、网站再营销

营销效果 *

平均互动率达到 LinkedIn 基准线的1.45倍

推广 InMail 获得的单个销售线索成本低于

LinkedIn 基准线40%

LinkedIn 值得信赖的职

场沟通场景与甲骨文的

品牌相得益彰，可以帮

助甲骨文与目标决策者

展开高效对话

品牌调性契合

 LinkedIn 汇聚大量以真

实职场身份存在的商

业决策人群，可以帮

助甲骨文精准匹配最

相关的目标客户

人群定向精准

LinkedIn 丰富的数据洞

察，使投放全流程透

明可追踪，营销数据

可控

数据实现目标
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用数据讲述业务故事

看 Oracle ADW 如何赢在领英



LinkedIn 投放策略

Oracle ADW  面向不同业务人群，领英营销解决方案的广告产品

组合确保甲骨文云平台在营销过程可以精准触达目标群体，建立

个性化沟通，从而促进转化。 

深度分析闭环数据  实时优化定向

持续收集销售线索跟进情况的真实反馈，结合LinkedIn 提供

的前端广告点击数据进行全面数据分析。得到更具象化的不

同业务线目标客户画像，以转化目标为导向优化广告策略，

准确定向 B2B 决策链条中的人群。

投放效果

经过一年的探索，LinkedIn 满足了甲骨文云平台聚焦后端的转化

需求。与 LinkedIn 平台上中国范围内广告投放的平均表现相比，

甲骨文云平台企业推广内容的——

优化沟通话术 聚焦人群痛点

借助 LinkedIn 的投放表现数据持续优化市场沟通话术。甲骨

文发现，当广告内容是从与目标群体自身相关的痛点和利益

角度出发时，相较于围绕行业趋势的广告内容更能令目标群

体感同身受，产生共鸣，提升互动。以 B2C 的沟通思路优化 

B2B 营销，内容话术上弱化泛谈趋势，聚焦用户谈体验。

追踪反馈数据 积极持续投放

在 LinkedIn 进行持续不间断的投放，持之以恒的内容传播，有效

帮助甲骨文云平台积攒大量前后端数据，能够在较长的推广周期

中，复盘分析投放内容，进行推广活动的优胜劣汰，确保营销成

效。

精准定向

利用 LinkedIn 企业推广内容，将内容精准推送给

不同行业或业务线的目标群体

持续影响

通过 LinkedIn 推广 InMail，与不同阶段的业务群体

进行直接个性化沟通，持续影响，加强信任，从

而缩短决策周期 

高效转化

采用 LinkedIn 销售线索表格的一键自动填写功

能，快速收集准确的客户信息

数据闭环

与 LinkedIn 团队一起深度挖掘数据洞察，持续根

据不同业务人群的投放效果优化定向方式

平均互动率* 是 LinkedIn 平台平均水平的

1.45 倍

推广 InMail  单个销售线索成本* 低于 LinkedIn 平台平均水平 

40 %

在数字营销领域，我们常常会经历快速试错的过程来验证 ‘真理’。比如，

在 B2B 的云产品市场，客户的体验和互动习惯也在向消费品市场靠拢，

尤其是轻量级云解决方案的所见即所得，快速体验并决策购买。因此，

需要我们以超前的姿态，不断快速复盘分析，验证校准方向和策略，找

到实现理想营销效果的路径。

获取更多领英洞察

产品及活动信息

扫码前往领英营销宫小程序

获取您的专属 LinkedIn 推广方案

欢迎联系领英营销方案顾问

lmscn@linkedin.com |  400-062-5229
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