
概要 背景

营销目标

规范、丰富领英官方账号内容，提升品牌形象

获取更多销售线索 ，提高数字营销线索转化率

获取更多高品质客户，降低单个销售线索成本

海能达通信股份有限公司是总部位于中国深圳的全球化民营上市公司，1993年成

立，是全球领先的智能专用通信设备和解决方案提供商，致力于为公共安全、应

急、能源、交通等行业客户，在日常工作与应急调度时刻，提供专用通信及指挥

调度集成解决方案。

在全球设有超过100家分支机构，拥有来自40多个国家的近万名专业人员，销售网

络遍布120多个国家和地区。从最初聚焦专业无线通信设备研发，到2016年研发公

网专网结合业务，到2017年进入卫星通讯、天线、改装车领域，到现在开启以指

挥调度集成解决方案为主的业务转型，海能达业务领域正在不断开拓中。

作为一家本土成长起来的民营企业，如何在海外市场实现快速业务转型，实现全

球化营销布局，是海能达面临的现实挑战。

为实现业务转型，海能达选择以品牌推广为重点，从媒体、内容、渠道三个方面

排兵布阵，进行积极的投放，持续探索以寻求一条贴合用户特性的营销路径。

基于公司整体层面以及海外业务推广的考量，在综合评估现有的社交营销媒介之

后，海能达选择 LinkedIn 作为精准营销渠道，采取企业主页与企业推广内容相结合

的形式，通过输出实时行业动态、产品咨询、解决方案白皮书等内容，精准定位

目标人群，持续影响以沉淀用户，以实现线索高效转换、全面品牌推广，构建全

球化营销布局。

营销策略

内容创作：根据 LinkedIn 职场数据洞察，持续

输出客户关心的内容，提升品牌信誉

广告优化：利用领英精准职场定向，锁定目标

客户进行长期广告投放，逐步实现高效获客

提升互动：与 LinkedIn 营销团队默契合作，在

细节、策略、痛点等多种角度上，不断优化广

告素材，提升用户互动率

使用产品

企业主页（LinkedIn Pages）

企业推广内容

营销效果 

单个销售线索成本（CPL）降幅达19.3%

营销合格线索（MQL）转化率超搜索引擎渠

道2倍，超过个人社交媒体渠道9.6倍

公司：海能达通信股份有限公司 行业：通信和其他电子设备制造业

精准定位、高效获客

领英赋能海能达布局全球化营销

目标人群（行业）

主要覆盖六大行业：公共安全行业，石油矿山等

能源行业，铁路港口等轨道交通行业，运营商等

电信行业，政务应急行业，超市酒店等工商业 

我们的客户在 LinkedIn 上很活跃。

客户在哪里活跃，我们就去哪里。

叶好

海能达通信股份有限公司

海外销售本部市场部总监



LinkedIn 投放策略

LinkedIn 职场洞察显示，用户更

青 睐 带 有 新 闻 资 讯 、 解 决 方

案、数据洞察等元素的内容。

因 此 ， 在 公 司 主 页 内 容 运 营

上，海能达坚持输出用户关心

的内容，包括海能达产品更新

信息、成功案例故事、项目交

付经验、行业咨询以及线下展

会等消息，充分展现海能达品

牌承诺的意愿及业务能力，提

升品牌信誉度。

用精准的投放高效获客

用客户关心的内容提升品牌信誉

依托 LinkedIn 强大的职场数

据，采取定量分析用户数

据、多维度整合受众特征

等方式，细化受众群体，

通过 LinkedIn 信息流广告投

放，充分引导受众下载与

观看直播、咨询产品与解

决方案，最大程度触达目

标客户，收集更多潜在客户线索，实现产出效益最大化。

在广告投放上，海能达整合 Campaign 推广节奏与一线优秀

素材，输出基于解决方案应用的落地场景广告，以简洁有力

的画面和文案，强化用户对品牌的可信性感知，从而为海能

达带来长久发展的生命力和竞争力。

投放效果

秉持用客户关心的内容提升品牌信誉、用精准的投放高效获客、

以匠心打磨优化素材，这三个原则，海能达通过在 LinkedIn 上的

持续运营，不仅收获了高质量的销售机会，也与目标客户实现了

精准有效的互动，并积攒了大量优质行业相关粉丝，有效提升了

数字化营销的效率：

以匠心打磨优化素材

在 LinkedIn 营销解决方案团队的支持下，海能达不断完善素材，通

过丰富的用户场景、突出的产品信息、明确的行动号召（CTA）

引导、热门的话题标签，极大降低了用户理解门槛，提升了用户

互动率。

最开始海能达在 LinkedIn 广告的线索成本昂贵，但通过内容和素

材持续优化，实现成本逐渐降低，单个线索成本均低于平均市场

水平。

主页粉丝量稳步增长，粉丝属性高度吻合海能达目标人群

获取更多领英洞察

产品及活动信息

扫码前往领英营销宫小程序

获取您的专属 LinkedIn 推广方案

欢迎联系领英营销方案顾问

lmscn@linkedin.com |  400-062-5229

营销合格线索（MQL）高效转化，超搜索引擎2倍

超个人社交媒体9.6倍

平均互动率超2倍增长

广告投放精准触达，实现48%的高用户触达率、

不同于搜索引擎与个人社交媒体， LinkedIn 有非

常深入的 B2B 人群数据，可以覆盖全面职场信

息，而且根据我们长期广告表现来看，LinkedIn 

是最精准的一个平台。

—— 叶好 海能达海外销售本部市场部总监
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LinkedIn 营销解决方案团队，不管是在广告投放

的基本操作层面，还是数字化营销理念上，都为

海能达提供了专业的指导意见和贴心的服务。


